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Ekstern  sælger  

Key Account Manager / ekstern sælger 

 

Vil du være en del af en virksomhed i vækst? 

 

AHT søger en stærk Key Account Manager profil til vores hovedkontor i Århus. 

Brænder du for teknisk salg og har du erfaring med at kortlægge de relevante beslutningstagere hos 

kunden? Betyder den gode kundeservice, tæt samarbejde på tværs af afdelinger og at skabe 

resultater noget for dig? Så er her en spændende mulighed. 

 

Anders Høyer Transmissions (AHT) er en virksomhed som leverer elektriske motorer og 

transmissionskomponenter. Hos os er kunden omdrejningspunktet. Vi tror på, at et stærkt 

partnerskab indebærer at kunne tilpasse sig kundens behov, skabe optimale løsninger sammen, 

besidde den nødvendige tekniske viden, leverer til tiden og være fleksible – alt sammen understøttet 

af fremragende kundeservice.  

Som en familieejet virksomhed kommer vores motivation fra at gøre en forskel for vores kunder, 

hver dag. Denne forpligtelse indebærer betydelige investeringer i samarbejdet med kunderne for at 

sikre høj leveringspræstation, samtidig med at vi har fleksibilitet til at håndtere eventuelle 

ændringer i sidste øjeblik. 

Når du vælger Anders Høyer Transmissions A/S, får du en produktspecialist, der er 

løsningsorienteret samt en høj involvering i vores kunder.  

"AHT, MÆRK FORSKELLEN" 

 

Jobbeskrivelse 

Som Key Account Manager hos AHT er din primær opgave at fastholde og opbygge 

kundeporteføljen indenfor vores forskellige segmenter. Du arbejder tæt sammen med vores interne 

sælgere. Din dag vil være præget af kundemøder, der kræver struktur, overblik og teknisk indsigt. 

Størstedelen af din tid foregår ude hos kunderne, hvor du vil afdække beslutningstagerne, aftale 

næste skridt eller sikre kundeopfølgning og kundepleje. 

Du skal varetage og behandle tilbud i vores ERP-system Dynamic Business 365, samt rapportering 

og opfølgning via vores CRM-system Dynamics 365 

Du vil referere til vores direktør, Anders Høyer. 

 

Arbejdsopgaverne omfatter primært 

• Professionel afvikling af kundemøder 

• Håndtering af kundehenvendelser via telefon og mail 

• Opsøgende salg 

• Budget ansvar 

• Udarbejde skræddersyede tilbud til kunder baseret på deres forespørgsler og behov 

• Behandling og opfølgning af tilbud 

• Rapportering via vores CRM-system Dynamics 365 
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Ekstern  sælger  

 

Vi forventer, at du 

• Har erfaring med salg til industrien 

• Har erfaring med salg af tekniske produkter 

• Har erfaring med stakeholder mapping 

• Er detaljeorienteret, grundig og struktureret 

• Taler og skriver dansk flydende; engelsk i tale og skrift er et krav. Kendskab til andre sprog 

er en fordel 

 

Vi tilbyder 

• Løn efter kvalifikationer samt sundhedssikring 

• Mulighed for personlig og faglig udvikling 

• Et spændende job i en vækstorienteret virksomhed 

• Fleksibelt arbejdsmiljø 

• Meget bred kontaktflade inden for industrier of brancher 

 

Du bliver en del af et engageret team i en virksomhed med høje ambitioner.  

 

Arbejdstid og -sted 

Stillingen er på 37 timer pr. uge. 1-2 dage på vores kontor i Århus, den resterende tid ude ved 

kunderne.  

 

Er du interesseret?  

 

Så send din ansøgning og CV til os via mail til Anders Friis Høyer, ah@aht-as.dk.  

 

Ansøgningerne behandles løbende, da vi ønsker stillingen besat snarest muligt, men venter gerne på 

den rette kandidat.  

 

Samtaler afholdes løbende. 

 

Har du spørgsmål til stillingen, er du velkommen til at kontakte direktør Anders Friis Høyer på 

telefon +45 44 44 44 70. 
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